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NAJWAZNIEJSZE WNIOSKI

*  Osoby deklarujace minimalng wiedze czym jest KPO postrzegaja te
$rodki jako szanse na rozwoj oraz sa najbardziej ukierunkowane na

konsumpcje tych srodkéw

« Kobiety bardziej niz mezczyzni oczekuja, ze Polska powinna otrzymaé
wiecej z KPO, za$ mezczyzni sg bardziej niz kobiety ukierunkowani na

konsumpcje srodkéw z KPO

»  Osoby z wyzszym podstawowym i srednim bardziej kwestionuja
zatozenia KPO, jednocze$nie twierdzac, ze nalezy korzystac z tych

srodkow

« Nie odnotowano réznic w zakresie pragmatycznej postawy wobec
wykorzystania srodkéw z KPO ze wzgledu na preferencje polityczne

» Osoby deklarujgce poparcie dla Zjednoczonej Prawicy i Konfederacji
postrzegaja KPO jako putapka, za$ wyborcy Koalicji Obywatelskiej,

Lewicy i Trzeciej Drogi - jako szanse

STRESZCZENIE

Gospodarki panstw europejskich, w tym Polski, znaczaco
ucierpiaty w trakcie pandemii COVID-19. Aby przeciwdziataé
jej dlugotrwatym skutkom z jednej strony jak rdéwniez
wzmocni¢ gospodarki na przyszte kryzysy, UE zatwierdzita
wielomiliardowy plan Next Generation EU. W ramach tego
programu, panstwa cztonkowskie, w tym Polska, przedstawity
Krajowe Plany Odbudowy, ktére zawieraly plan dziatania
zwigzany z wydatkowaniem tych $rodkéw. Niniejsze badanie
koncentruje sie na ocenie opinii publicznej zwigzanej z
postawami wobec Krajowego Planu Odbudowy. Badanie
wykonane na reprezentatywnej probie dorostych Polakéw
(VN = 253; 53.8% kobiet) wykazalo szereg istotnych réznic.
Wykazano, ze KPO cieszy si¢ wigkszym poparciem wsrdd

osdb, ktore deklaruja nizszy poziom wiedzy na temat jego
funkcjonowania. Wykazano istotne rdéznice miedzyplciowe,
zwigzane z poziomem wyksztalcenia jak rowniez preferencjami
politycznymi. Wyniki te wskazujg na polaryzacje polskiego
spoteczenstwa, w ktérym osoby oddajace glos na Koalicje
Obywatelska oraz Lewice postrzegaja KPO jako szanse,
za$ wyborcy deklarujacy glos na Zjednoczong Prawice i
Konfederacje - postrzegaja KPO jako pulapke. Brakiem
polaryzacji okazala si¢ natomiast postawa pragmatyczna,
w ktdrej nawet jesli ktos sie nie zgadzat z zatozeniami KPO -
uwazal, ze nalezy te srodki wykorzystaé.

Stowa kluczowe: KPO, narcyzm, wiedza
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CZY PIENIADZE ZKPO TO SZANSA NA
ROZWOJ CZY PULAPKA - JAK NARCYZM JEST
POWIAZANY Z POSTAWAMIWOBEC KPQO?

Wgrudniu 2019 roku, w Wuhan zaraportowano nadzwyczajnie
wysokg liczbe zapalen pluc niewiadomego pochodzenia.
Wyniki poézniejszych badan zidentyfikowaly, ze zrddiem
okazal sie nieznany dotad koronawirus (nazwany SARS-
CoV-2), ktory w krotkim czasie rozprzestrzenil sie na caly
swiat (Ciotti i in., 2020). W obliczu narastajacej liczby
zakazen siegajgcej 125 000 przypadkéw odnotowanych w 188
krajach, Swiatowa Organizacja Zdrowia 12 marca 2020 roku
oglosita stan pandemii (World Health Organization, 2020).
Nieustannie postepujaca liczba zakazen oraz liczba zgonéw
przy jednoczesnym braku skutecznego programu szczepien
i niepewnosci odnosnie do dalszego rozwoju pandemii,
doprowadzitawiekszo$é gospodarek §wiatadoniespotykanego
zalamania (przyktadowo, w drugim kwartale 2020 roku PKB
zmalat o0 8.2 procent rok do roku; Gtéwny Urzad Statystyczny,
2022). Spowodowane bylo to wprowadzeniem lockdownu
na terenie catego kraju, ktory polegal miedzy innymi na
ograniczeniu przemieszczenia sie, obowigzku kwarantanny,
zawieszeniu zaje¢ w szkotach, dziatalnosci galerii handlowych,
zaktadow fryzjerskich, wprowadzenie ograniczen
dotyczacych liczby oséb w sklepach, odwotania organizacji
imprez masowych, czy zamkniecie ruchu lotniczego i
kolejowego (Polska Agencja Rozwoju Przedsiebiorczosci,
2020). Wszystkie ograniczenia mialy na celu zredukowanie
rozprzestrzeniania sie¢ koronawirusa, co odbylo sie kosztem
funkcjonowania catej gospodarki. Pandemia COVID-19
obnazyta stabosci europejskiej gospodarki, ktéra — podobnie
jak wiekszos¢ gospodarek $wiata, okazata si¢ nieodporna
na tego typu wyzwania, ktére w efekcie doprowadzity do
najwiekszego kryzysu gospodarczego w historii UE. Pomimo
faktu, ze UE podjela dzialania antykryzysowe od poczatku
trwania pandemii, ktére pochlonetly 540 miliardéw euro, w
lipcu 2020 uzgodniono wieloletnie ramy finansowe na lata
2021-2027 o wartosci 1824,3 miliard euro oraz plan odbudowy

Cecha Narcyzmu

Narcyzm bardzo czesto utoZsamiany jest z narcystycznym
zaburzeniem osobowosci, charakteryzujacym sie nadmierng
wielkosciowoscig oraz poszukiwaniem i domaganiem sie
uwagi (Ackerman i in., 2019), jednakze we wspdiczesnej
literaturze najczesciej interpretowany jest jako cecha
osobowosci, ktorg kazda w mniejszym lub wiekszym stopniu

Next Generation EU o wartosci 750 miliardow euro (Rada
Europejska, 2024).

Panstwa EU, przedstawiajgc Krajowe Plany Odbudowy i
Zwigkszania Odporno$ci (zwane dalej jako KPO) okreslaly
planowane programy reform i inwestycji planowanych do
2026 roku, ktéore powinny odnosi¢ si¢ do nastepujacych
filaréw tematycznych: transformacji ekologicznej i cyfrowej,
inteligentnego, zréwnowazonego i inkluzywnego wzrostu i
zatrudnienia, spdjno$ci spotecznej i terytorialnej, zdrowia i
odpornosci oraz polityki na rzecz nastepnego pokolenia, w tym
edukacji i umiejetnosci (Rada Europejska, 2024). Wszystkie
KPO przedstawione przez panstwa cztonkowskie byty oceniane
przez Komisje Europejska i w przypadku zatwierdzenia, byly
akceptowane w ciggu miesigca przez Rade Europy. W czerwcu
2022 polski KPO zostal zatwierdzony w drodze decyzji
wykonawczej, jednak zostat w pelni zatwierdzony w grudniu
2023 (Rada Unii Europejskiej, 2023). Zgodnie z tg decyzja,
na polski KPO, ktory sktada si¢ z 55 inwestycji oraz reform,
przeznaczono 59,8 miliarda euro, z czego 25,27 miliarda w
postaci bezzwrotnych dotacji a 34,54 miliarda euro w postaci
pozyczek. Istotnym aspektem pozyczek sg ich preferencyjne
warunki, ktdre sprawiajg, ze sa to najtansze mozliwe pieniagdze
na rynku. Wynika to z faktu, ze $rodki te pochodza z dlugu
zaciagnietego przez Komisje Europejska w imieniu krajow
cztonkowskich - a zatem, gwarantem sptaty jest cata Wspdlnota
Europejska, za$ dtug jest oparty na nizsze stopy procentowe w
strefie euro niz w Polsce, co sprawia, ze $rodki te sg znacznie
tansze niz jakiekolwiek inne rynkowo dostepne opcje (Arak,
2022). Zgodnie z filarami programu, $rodki te nie moga zostaé
wydatkowane wedle wlasnych ustalen, lecz muszg odnosi¢ sie
do celéw wyznaczonych przez EU. Tym samym, najwiecej, bo az
46,6% srodkéw z KPO zaplanowano na zielona transformacje, a
21,36% na cyfryzacje.

posiada (Back, 2018). W takim ujeciu, narcyzm moze by¢
najogdlniej zdefiniowany jako poczucie bycia lepszym niz
inni (Krizan, Herlache, 2018), ktdre, jednakze moze objawiac
sie w rozny, czasami nawet sprzeczny sposob. Poczawszy od
wczesnych prac prowadzonych w nurcie psychoanalitycznym,
poprzez prace w nurcie psychologii spotecznej i osobowosci



- zwyczajowo wyrozniano dwie, fenotypowe formy narcyzmu:
narcyzm wielko$ciowy (zwany réwniez jawnym) oraz narcyzm
nadwrazliwy (okreslany jako ukryty; Hendin, Cheek, 1997;
Milleriin., 2021; Morf, Rhodewalt, 2001; Wink, 1991). Narcyzm
wielkosciowy zblizony jest do prototypowego stereotypu osoby
narcystycznej - charakteryzuje sie¢ nadmierng pewnoscia
siebie, umiejetnoscia do zdobywania podziwu i uwagi ze strony
innych jak réwniez do powierzchownego i przedmiotowego
traktowania innych, ktérzy stuzg wylgcznie do realizowania
wlasnego celu jakim jest utrzymanie wielko$ciowego obrazu
siebie (Back i in., 2013; Geukes i in.,, 2017). Tymczasem,
narcyzm nadwrazliwy charakteryzuje sie przewrazliwieniem
na wilasnym punkcie, nieustannym, wrecz paranoicznym
doszukiwaniu sie zagrozen oraz przezywaniem intensywnych
uczué¢ wstydu i poczucia winy, skutkujgcych wycofaniem
spotecznym (Miller i in., 2017; Pincus i in., 2009; Rogoza
i in., 2022). Pomimo faktu, ze te dwie formy fenotypowe
dziela nazwe ,narcyzm” - wiecej wydaje sie je dzieli¢ niz
taczyé. Przykladowo, z perspektywy Piecioczynnikowego

Modelu Osobowosci, narcyzm wielkosciowy wigze sie przede
wszystkim z wysoka ekstrawersja, za$ narcyzm nadwrazliwy - z
niska ekstrawersjg oraz wysoka neurotycznoscig (Rogoza i in.,
2018, 2019). Niemniej jednak, empiryczne badania wykazaly, ze
posiadajg cze$é wspdlng, ktdra charakteryzuje si¢ pozytywna
relacja do niskiej ugodowosci a odnosi sie¢ do niecheci
wobec innych ludzi (Miller, Campbell, 2008; Paulhus, 2001;
Rogoza i in., 2019). Bazujac na tych odkryciach, wspdlczesnie
przyjmuje sie, ze narcyzm posiada hierarchiczng strukture,
ktéra moze by¢ precyzyjnie opisana dzieki wyrdznieniu
trzech aspektéw: narcyzmu sprawczego - ktory dazy do
autopromocji i wzmacniania ego, narcyzmu antagonistycznego
- ktdry jest strategig reaktywnag majaca za zadanie oddalaé
wszelkie zagrozenia, ktére moglyby zachwia¢ poczuciem
wlasnej wartosci, oraz narcyzmu neurotycznego - ktory
dazy do wycofania przed nieuchronng mozliwo$cig doznania
niesprawiedliwej krzywdy (Ackerman i in., 2019; Krizan,
Herlache, 2018; Rogoza i in., 2019; 2022; Wright, Edershile,
2019).

METODA

Osoby badane i procedura

Badanie zostalo przeprowadzone metoda CAWI na probie N =
253 dorostych Polakéw. Badana proba byta reprezentatywna
dla populacji dorostych Polakéw w odniesieniu do kwot na
pteé, wiek oraz miejsce zamieszkania. W badaniu wzieto udziat
136 kobiet (53.8%) oraz 117 mezczyzn (46.2%) w wieku od 19
do 87 lat (M = 48.76; SD = 16.14). Wigkszo$¢ préby posiadata
wyksztatcenie podstawowe (86%) lub $rednie (36.4%). Okoto co
piata osobabadana posiadata ukonczone studia wyzsze (27.7%).
Wigkszo$¢ os6b badanych pochodzita z terendéw wiejskich
(38.3%) lub z matych miast do 100 000 mieszkancéw (31.2%).
Pozostata cze$é oséb badanych pochodzita z miast duzych
(miedzy 100 000 a 500 000 mieszkancow; 17.4%) lub bardzo
duzych (powyzej 500 000 mieszkancédw; 13%). Najwiecej
0s6b badanych pochodzilo z wojewddztwa mazowieckiego,
$laskiego oraz matopolskiego i wielkopolskiego za$ najmniej
- z lubuskiego, podlaskiego i warminsko-mazurskiego. Na

RYSUNEK 1.

Rysunku 1 przedstawiono dokladne liczebno$ci w podziale
na wojewddztwa. Preferencje polityczne oséb badanych
zmierzono zadajgc nastepujace pytanie: ,Na kandydata/
kandydatke, ktérej partii oddatbys/oddatabys swdj glos, gdyby
wybory parlamentarny odbyly sie w najblizszq niedziele? .
Wiekszo$¢é oséb badanych zadeklarowalo oddanie glosu na
Koalicje Obywatelska (35.2%) lub na Zjednoczona Prawice
(20.6%). Pozostata cze$¢é osdb zadeklarowata swoje poparcia dla
Trzeciej Drogi (13%), Lewicy (8.7%) oraz Konfederacji (8.3%).
Jedna osoba wskazala, Ze zaglosowalaby na inna partie niz
wymienione powyzej, odmowy odpowiedzi udzielito jedynie
4.3% osobbadanych, zas okoto codziesigtaosobazadeklarowala,
ze nie uczestniczylaby w takich wyborach (9.5%). Osoby te
zostaly wykluczone z analiz badajacych rdéznice ze wzgledu na
preferencje polityczne.

Liczebnos¢ os6b badanych w podziale na wojewddztwa.

Sposob pomiaru

Narcyzm. W celu zbadania cech osobowos$ci narcystycznej,
wykorzystano trzy psychometrycznie opracowane
przymiotnikowe skale: Narcissistic Grandiosity Scale (Crowe
i in., 2016; Rosenthal i in.,, 2019) - do pomiaru narcyzmu

sprawczego, Narcissistic Antagonism Scale (Rogozaiin., 2024)
- do pomiaru narcyzmu antagonistycznego, oraz Narcissistic
Vulnerability Scale (Crowe i in., 2018) — do pomiaru narcyzmu
neurotycznego. Kazda z tych skal sklada sie z czterech pozycji



testowych, w stosunku do ktérych osoby badane oceniaty
jak dobrze ich opisuja ponizsze przymiotniki stosujac skale
odpowiedzi od 1 (W ogdéle) do 7 (Doskonale). Wspotczynniki
spojnosci wewnetrznej okazaly sie bardzo dobre dla wszystkich
skal (o, =.85;a 81).

) =.74;o0raza
sprawczy antagonistyczny

neurotyczny =
Wiedza o KPO. Aby ocenié¢ deklarowany poziom wiedzy o KPO,
osobom badanym zadano jedno pytanie: ,Jak oceniasz swojq
wiedze o Krajowym Planie Odbudowy (KPO)? Czy znasz jego
zatozenia i rozumiesz jakimi bedzie kierowat sie zasadami?”, na
ktore odpowiadali za pomocg 11-punktowe] skali odpowiedzi
od 0 (Bardzo nisko, nigdy o tym nie styszatem) do 10 (Bardzo
wysoko, doskonale rozumiem kluczowe zatozenia).

Postawy wobec KPO. W opisywanym badaniu wyrézniono
trzy réznorodne postawy wobec $rodkéw z KPO, ktére moga
by¢ postrzegane jako: szansa, pulapka, lub pragmatycznie.
W tym celu, opracowano dziewie¢ pozycji testowych (po
trzy na kazdg skale), ktérych pelna tresé¢ (wraz z informacja
o tadunkach czynnikowych) zaprezentowana jest w Tabeli 1.
Osoby badane zostaly poproszenie o ocenienie swojej zgody

TABELA 1.

lub niezgody z kazdym z przedstawionych stwierdzen stosujac
pieciostopniowg skale odpowiedzi siegajaca od 1 (Zdecydowanie
sie nie zgadzam) do 5 (Zdecydowanie sie zgadzam). Zakladang
strukture skali zweryfikowano za pomocg eksploracyjnej
analizy czynnikowej (metoda ekstrakcji: osi gtdéwnych, metoda
rotacji: oblimin). Wykres osypiska potwierdzil zakladang
tréjczynnikowg strukture skali, ktéra tacznie wyjasniata
77.22% wariancji. Sita tadunkéw czynnikowych (Tabela 1)
okazala sie wystarczajaca oraz odpowiednio przypisana do
zaktadanych czynnikéw, za$ wielko$é¢ tadunkow krzyzowych
nie przekraczata .30 (z wyjatkiem pozycji 8, ktora okazata sie w
sposob zblizony tadowaé KPO jako szanse oraz pragmatyzm).
Podczas gdy postrzeganie $rodkéw z KPO jako szansy lub
pulapki bylo silnie i ujemnie powigzane (r = -.73; p < .001),
pragmatyzm okazal sie jakosciowo odrebng postawa, ktora nie
byta skorelowana ani z postrzeganiem jako szansy (r = .06; p
=.327) ani jako putapki (r = 09; p = 165). Wskazniki spdjnosci
wewnetrznej utworzonych skal okazaly si¢ bardzo dobre dla
postrzegania KPO jako szansy (o = .87) i putapki (o = .91) oraz
akceptowalne dla skali pragmatyzmu (o =.58).

Tres¢é pozycji testowych, statystyki opisowe oraz ladunki czynnikowe skali postaw wobec KPO

TRESC POZYCJI TESTOWYCH
1. Pienigdze z KPO to ogromna szansa dla polskich przedsiebiorcow

2. Dzieki srodkom z KPO Polska dostanie szanse na gospodarcze
zréwnanie sie z Zachodem

3. KPO zapewni Polsce sprawna ,zielong” transformacje

4. KPO to putapka wprowadzajaca Polakéw w dtugi, ktore beda
sptacaty nasze dzieci i wnuki

5. Pienigdze z KPO nie s nam potrzebne, bo trzeba bedzie je wyda¢ na
to, co kaze Bruksela, a nie na to, co potrzebne

6. Prawdziwym celem KPO jest uzaleznienie Polski od Brukseli

7. Nie jestem zwolennikiem/zwolenniczka KPO, ale skoro mamy juz te
pieniadze, to trzeba z nich korzysta¢

8. Nie zgadzam sie z niektorymi zatozeniami KPO, ale jestem
przekonany, ze pozytywnie wptynie na Polska gospodarke

9. Nie prositem/prositam o srodki z KPO, ale jesli cos daja, to nalezy juz

to bra¢

Motywacje do korzystania z KPO. Kwestionariusz postaw
wobec KPO zostal rozwiniety poprzez uwzglednienie
dodatkowych dziewieciu pytan odnoszacych sie do
motywacji do korzystania z tych srodkow. Tworzac narzedzie,
zaplanowano wyodrebnienie trzech skal odnoszacych sie
do motywacji opartej na: checi konsumpcji, obawy przed
oceng oraz poczucia wyjatkowosci i zastugiwania na wiecej.
Dla kazdej ze skal opracowano trzy pozycje testowe, ktérych
pela tre$é jest przedstawiona w Tabeli 2, a wobec ktérych
osoby badane ustosunkowywaly sie oceniajac swoja zgode
lub niezgode z kazdym z nich, postugujac sie pieciostopniowg
skalg odpowiedzi od 1 (Zdecydowanie sie nie zgadzam)
do 5 (Zdecydowanie si¢ zgadzam). Utworzone narzedzie
przeanalizowano pod katem trafno$ci struktury ponownie

M SD SZANSA PUELAPKA PRAGMATYZM
3.60 1.18 .94 .05 .05

3.47 1.15 .83 -.03 -.02

3.04 1.20 .62 -.18 =17

2.75 1.42 -.15 .76 .07

2.53 1.40 -.22 .65 .01

2.73 1.43 v 1.00 -.01

3.18 1.28 -1 -.21 Vi

3.31 1.08 .35 -17 43

3.23 1.27 .02 -.04 .66

wykorzystujac eksploracyjng analize czynnikowa (stosujac
metode osi gtéwnych oraz rotacje oblimin). Wykres osypiska
potwierdzit istnienie trzech czynnikéw, jednakze wielko$é
tadunkéw czynnikowych odbiegata od zalozen. Dokladniej,
jedynie czynnik checi konsumpcji odtworzyt sie w peini
zgodnie z oczekiwaniami, podczas gdy w przypadku czynnika
obawy przed oceng oraz roszczeniowo$ci - jedna sposrod
trzech pozycji dla kazdego z nich (tj., 5 i 8) okazaly sie
jednocze$nie by¢ wskaznikiem czynnika konsumpcji. Z tego
wzgledu, wykluczono te pozycje z dalszych analiz. Analiza
spojnosci wewnetrznej potwierdzita, ze czynnik konsumpcji
(0.=.84) oraz obawy przed oceng (0. =.73) sg wysoce powigzane,
za$ w przypadku roszczeniowosci - warto$é ta okazata sie
akceptowalna (a =.57).

TABELA 2.

Tresé pozycji testowych, statystyki opisowe oraz tadunki czynnikowe skali postaw wobec KPO

TRESC POZYCJI TESTOWYCH

1. Czy tego chcemy czy nie, przyjecie sSrodkéw z KPO po prostu sie
optaca

2. Po prostu gtupio bytoby nie przyja¢ pieniedzy z KPO
3. Skoro pienigdze z KPO juz s3 na stole, to trzeba je wydawa¢

4. Powinnismy korzystac ze srodkéw KPO, bo moglibysmy zostaé¢
Zle odebrani przez panstwa UE

5. Boje sig, ze jesli nie zaczniemy korzysta¢ z KPO, te srodki
zostang nam zabrane

6. Polska musi przyja¢ srodki z KPO, bo inaczej czekaja nas
nieprzyjemne konsekwencje

7. Polacy powinni pokazowo odrzuci¢ srodki z KPO, zeby pokazac¢
innym, gdzie jest ich miejsce

8. Z KPO powinnismy wzia¢ tylko dotacje, a kredyty niech zabieraja
z powrotem do siebie

9. Polacy zastuguja na specjalne traktowanie i powinnismy
otrzymac wiecej srodkéow z KPO

3.66
3.44
3.73

2.98

3.30

2.60

2.30

3.15

2.84

SD

1.16
1.33
1.13

1.19

1.25

1.78

1.33

1.38

1.25

KONSUMPCJA

.78
.66
.85

.22

.40

-.10

-.31

.05

.21

OBAWA
PRZED
OCENA

.00
.21
-.08

.60

.15

N

14

-.01

.33

ROSZCZENIOWOSC

-.25
-.07
.09

-.20

-.09

.08

.57

.83

14



WYNIKI

Relacja narcyzmu wobec postaw i motywacji wobec korzystania ze srodkéw KPO

W pierwszym etapie analiz, zweryfikowano czy cechy
osobowosci narcystycznej beda wigzaly sie z réznorodnymi
postawami oraz motywacjami wobec korzystania ze srodkow
KPO. W tym celu postuzono si¢ analiza korelacji (wykorzystujgc
wspolezynnik r Pearsona). Macierz korelacji przedstawiajaca
uzyskane wyniki znajduje sie w Tabeli 3. Uzyskane wyniki
wskazaly, Ze aspekty narcyzmu nie sa powiazane ani z
postrzeganiem KPO jako szansy na rozwdj ani z motywacja
do korzystania z tych $rodkéw. W przypadku pozostalych
zmiennych, odnotowano szereg, stabych zaleznosci. Doktadniej,

TABELA 3.

wraz ze wzrostem wynikéw na skali sprawczego narcyzmu,
wzrastaly réwniez wyniki w postrzeganiu KPO jako putlapki
oraz wzrastala motywacja oparta na leku przed oceng oraz
poczucie zastugiwania na wiecej. Zblizony wzorzec wynikéw
otrzymano réwniez dla narcyzmu antagonistycznego, ktory
w dodatku do opisanych zaleznos$ci - wigzal sie réwniez ze
wzrostem w checi do pragmatycznego korzystania ze $rodkéw
KPO. W przypadku neurotycznego narcyzmu - odnotowano
jedynie jedng zalezno$¢é - im wyzsze wyniki w jego zakresie,
tym wzrastata réwniez percepcja KPO jako putapki.

Macierz korelacji pomiedzy aspektami narcyzmu a postawami i motywacjami wobec korzystania ze

srodkéw KPO

Postawa
Szansa
Putapka

Pragmatyzm

Motywacja
Konsumpcja
Obawa przed oceng

Roszczeniowosé

Aby poglebi¢ mozliwo$¢é wyciggania wnioskow, dodatkowo
sprawdzono, czy wyodrebnienie wspoldzielonej wariancji
pomiedzy poszczegdlnymi aspektami narcyzmu wplywa na
uzyskiwane wyniki - co zostalo przetestowane w serii modeli
regresji liniowej. W kazdym z testowanych szes$ciu modeli,
aspekty narcyzmu zostaly wprowadzone jako zmienne
niezalezne, za$ postawa oraz motywacja - jako zmienne
zalezne. Wyniki analiz przedstawiono w Tabeli 4. W wyniku
kontrolowania wspdlnej zmienno$ci aspektéw narcyzmu

Sprawczy  Antagonistyczny Neurotyczny
-.02 -.02 -.02
4% .16* 4%
-.02 2% n
Sprawczy  Antagonistyczny Neurotyczny
-.09 .01 .06
a7 .16** .08
21 J4* .10

odnotowano kilka istotnych zmian wzgledem analizy
korelacji. Doktadniej, podczas gdy wszystkie efekty narcyzmu
sprawczego pozostaly niezmienione, efekty narcyzmu
antagonistycznego oraz neurotycznego staly sie nieistotne.
Wyniki te oznaczajg, Ze jedynie narcyzm sprawczy wyjasnia
unikalng cze$¢ zmienno$ci postaw oraz motywacji wobec
korzystania ze $rodkéw KPO, podczas gdy narcyzm relacja
narcyzmu antagonistycznego i neurotycznego jest wyjasniana
przez ich wspdlng wariancje.

TABELA 4.

Analiza regresji pomiedzy aspektami narcyzmu a postawami i motywacjami wobec korzystania ze

srodkow KPO

Postawa
Szansa
Putapka

Pragmatyzm

Motywacja
Konsumpcja
Obawa przed oceng

Roszczeniowosé

Sprawczy  Antagonistyczny Neurotyczny
-.02 -.01 -.01
13" .09 12
-.03 .10 .07

Sprawczy  Antagonistyczny Neurotyczny
-.09 .01 .05
.16* n .06
.20 .06 .10

Adnotacja. Tabela prezentuje standaryzowane wspotczynniki regresji (B).

Analiza segmentacji - ile wiem tak sie czuje?

Aby zweryfikowad, czy deklarowany poziom wiedzy o KPO
wplywa na postawy oraz motywacje, wykonano analize
segmentacji postugujac sie hierarchiczng analizg skupien
metoda Warda. Jedyna zmienna, na podstawie ktdrej
wyloniono segmenty byl deklarowany poziom wiedzy o
KPO. Na podstawie interpretacji dendrogramu ustalono, zZe
optymalnymrozwigzaniem jest wyr6znienie trzech segmentéw.
Jednoczynnikowa analiza wariancji (ANOVA) wykazata, ze
z powodzeniem udalo si¢ wyréznié trzy jako$ciowo rézne
segmenty (F @, 250 = 0609.05; p < .001), ktore charakteryzowaty
sie brakiem jakiejkolwiek wiedzy (N = 80; M = 0.83; SD = 0.84),
przecietnym (N =150; M = 4.84; SD =1.24) oraz bardzo wysokim
poziomie wiedzy o KPO (V= 23; M =9.43; SD = 0.79). Nastepnie,
wybierajac wyrdznione segmenty jako zmienng zalezna,

TABELA 5.

wykonano ponownie ANOVA w celu zbadania réznic w zakresie
postaw i motywacji wzgledem KPO. W Tabeli 5 przedstawiono
wspolczynniki istotnosci poszczegdlnych testowanych modeli.
Poziom wiedzy okazat sie réznicowaé w zakresie postrzegania
KPO jako szansy na rozwoj oraz jako putapki jak rowniez
wskazal na réznice w motywacji zorientowanej na konsumpcji
tych $rodkéw oraz postawy zastugiwania na wiecej. Nie
odnotowano rdznic w zakresie pragmatycznej postawy jak
réowniez w zakresie obawy przed oceng. Sita zaobserwowanych
efektow okazata sie najsilniejsza (tj., umiarkowana) dla postaw
i motywacji zorientowanych na mozliwo$¢ wykorzystania
$rodkéw - szansy i konsumpcji, za§ w przypadku pozostatych
efektéw - byly one stabe.

Statystyka (F) oraz istotno$é ANOVA w zakresie postaw i motywacjami wobec korzystania ze srodkéw

KPO ze wzgledu na poziom wiedzy

Postawa
Szansa
Putapka

Pragmatyzm

Motywacja
Konsumpcja
Obawa przed oceng

Roszczeniowosé

Aby zweryfikowad, ktdre dokladnie pary roznity sie od siebie
w zakresie zidentyfikowanych zmiennych, wykonano test
post-hoc Bonferroniego. Srednie wyniki w zakresie postaw i
motywacji w podziale na poziom wiedzy o KPO przedstawiono
na Rysunkach 2 i 3. Wyniki przeprowadzonych analiz
wskazaly, ze osoby, ktore deklarowaly brak wiedzy o KPO,
osiggaly najwyzsze wyniki w postrzeganiu srodkéw z KPO
jako szansy na rozwdj oraz najnizsze w zakresie postrzegania

F P v
11.81 <.001 .09
3.96 .020 .03
0.63 532 .01

F P n?
8.56 <.001 .06
0.76 470 01
3.22 0.42 .03

KPO jako pulapki. Wyniki te okazaly sie istotnie rézne od
tych osiaganych przez osoby o przecietnym poziomie wiedzy
(p < .001) ale nie odnotowano réznic w stosunku do osob,
ktore deklarowaty bardzo wysoki poziom wiedzy (p > .173). W
odniesieniu do motywacji wobec korzystania $§rodkéw z KPO,
odnotowano bardzo zblizony wzorzec wynikéw - ponownie,
grupa os6b najbardziej nastawiong na konsumpcje okazaly
sie osoby o najnizszym deklarowanym poziomie wiedzy o



KPO. Ponadto, grupe te charakteryzowal rowniez najnizszy

poziom roszczeniowo$ci. Zaobserwowane rdznice okazaly sie
istotne ponownie jedynie w odniesieniu do oséb osiagajacych

RYSUNEK 2.

przecietne wyniki (p < .036), nie wykryto réznic w odniesieniu
do 0sdb deklarujacych bardzo wysoka wiedze o KPO (p = 1.00).

Srednie wyniki na skali postaw wobec KPO w podziale ze wzgledu na deklarowany poziom wiedzy o KPO.
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RYSUNEK 3.

Srednie wyniki na skali motywacji wobec KPO w podziale ze wzgledu na deklarowany poziom wiedzy o KPO.
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Postawy i motywacje do KPO w podziale na ptec

Aby zbadaé, czy wystepuja réznice miedzypiciowe w $rednim
poziomie réznych postaw oraz motywacji wobec korzystania ze
$rodkdéw z KPO, wykonano serie¢ testéw ¢ dla préb niezaleznych.
Wyniki przeprowadzonych analiz przedstawiono w Tabeli 6. W
odniesieniu do postaw wobec KPO - nie odnotowano zadnych
r6zni¢ miedzyptciowych. Kobiety i mezczyZzni uzyskali bardzo
zblizone wyniki w zakresie postrzegania KPO jako szansy,
putapki, czy tez nie réznili si¢ w pragmatyzmie. W odniesieniu

do motywacji, kobiety i mezczyzni charakteryzowali sie
zblizonym poziomem obawy przed ocena, natomiast
wykazano istotne réznice w podejsciu do konsumpcji oraz
poczucia zastugiwania na wiecej - sita obu tych efektéw
okazala sie umiarkowana. Mezczyzni byli bardziej skionni
korzysta¢ ze $rodkéw, ktére sa dostepne w ramach KPO niz
kobiety, natomiast kobiety okazaly sie bardziej sklonne do
prezentowania roszczeniowej postawy.

TABELA 6.

Poréwnania miedzyplciowe w zakresie postaw oraz motywacji wobec KPO

Kobiety Mezczyzni
Postawa M SD M SD t p d
Szansa 3.30 0.93 3.44 1.17 1.07 .288 13
Putapka 2.79 1.18 2.54 1.42 1.562 135 .19
Pragmatyzm 3.23 0.87 3.25 0.92 0.13 .895 .02
Motywacja M SD M SD t p d
Konsumpcja 3.46 0.92 3.78 1.17 2.45 .015 .31
Obawa przed oceng 2.83 0.88 2.75 1.10 0.64 .533 .08
Roszczeniowosé 2.89 1.16 2.53 1.22 2.37 .019 .30

Postawy i motywacje do KPO w podziale na edukacje

W celu zmierzenia réznic w zakresie postaw i motywacji
wobec KPO w podziale na poziom edukacji, wykonano
jednoczynnikowa ANOVA. Srednie wyniki w takim podziale
przedstawiono na Rysunku 4 dla postaw oraz na Rysunku 5 dla
motywacji, zas w Tabeli 7 przedstawiono statystyke testu wraz
z poziomem istotnosci oraz wielkoscig efektu dla testowanych
modeli ANOVA. Wyniki testu wskazaty na istotne réznice w
zakresie pragmatycznej postawy oraz motywacji opartej na
obawie przed oceng. W obu przypadkach, wielko$¢ efektu
okazala sie jednak nieznaczna. W przypadku pozostatych
zmiennych - nie odnotowano réznic, co oznacza, ze badani bez

TABELA 7.

wzgledu na posiadany poziom wyksztalcenia - osiggali zbliZone
wyniki. Test post-hoc Bonferroniego wykazal, ze w przypadku
pragmatyzmu - osoby o wyzszym wyksztalceniu osiagaly
istotnie nizsze wyniki niz osoby deklarujace podstawowe (p
= .005) oraz $rednie wyksztalcenie (p = .037). W odniesieniu
do obawy przed ocena, odnotowano jedynie wynik na granicy
tendencji, sugerujacy mozliwos¢ osiagniecia wyzszego
wyniki przez osoby z podstawowym wyksztalceniem od tego
osigganego przez osoby deklarujace $rednie (p = .063) oraz
wyzsze wyksztalcenie (p =.134).

Statystyka (F) oraz istotno$é ANOVA w zakresie postaw i motywacjami wobec korzystania ze srodkéw

KPO ze wzgledu na poziom wyksztalcenia

Postawa
Szansa
Putapka

Pragmatyzm

Motywacja
Konsumpcja
Obawa przed oceng

Roszczeniowosé

F P n’
0.02 .985 .00
0.98 376 01
5.40 .005 04

F P n’
0.16 .855 .00
3.26 .040 .03
2.19 114 02



RYSUNEK 4.

Srednie wyniki na skali postaw wobec KPO w podziale ze wzgledu na poziom edukacji.
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RYSUNEK 5.

Srednie wyniki na skali motywacji wobec KPO w podziale ze wzgledu na poziom edukacji.
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Postawy i motywacje do KPO w podziale na preferencje polityczne

Podobnie jak w poprzednich przypadkach, ze wzgledu,
ze wyrdzniono pigé¢ grup oséb o réznych preferencjach
politycznych, w celu zbadania réznic pomiedzy nimi w zakresie
postaw oraz motywacji do KPO, zastosowano jednoczynnikowsg
ANOVA, ktérej wyniki przedstawiono w Tabeli 8, za$ $rednie
poziomy w zakresie analizowanych zmiennych na Rysunku
6 oraz 7. Wyniki testu wykazaly, Ze bez wzgledu na posiadane
preferencje polityczne - osoby badane uzyskiwaty zblizone
wyniki w zakresie pragmatycznego podejscia do wykorzystania
$rodkéw z KPO jak réwniez odczuwaty zblizony poziom obawy
zwigzany z obawami przed ocena. W przypadku wszystkich
pozostalych zmiennych - wykazano istotne rdznice, a
wielko$é¢ tych efektéw - byta duza, co wskazuje na silne
zrdznicowanie pomiedzy osobami badanymi. Wykorzystujac
test Bonferroniego zweryfikowano, ktére konkretnie pary
sie r6znig. W odniesieniu do postrzegania KPO jako szansy,

najwyzsze wyniki osiagnety osoby deklarujace swoje poparcie
dlaKoalicji Obywatelskiej. Ich wynik okazat sie zblizony do tego
wyborcéw Lewicy (p =.719) ale wyzszy od tego osigganego przez
wyborcéw Trzeciej Drogi (p = .016) jak réwniez Zjednoczonej
Prawicy i Konfederacji (p <.001). Wyniki osiaggniete przez osoby
deklarujace poparcie dla Lewicy oraz Trzeciej Drogi okazaly
sie zblizone do siebie (p = 1.00) ale jednoczesnie byly istotnie
wyzsze od tych osiagganych przez wyborcoéw Zjednoczonej
Prawicy i Konfederacji (p < .008). Diametralnie r6zne wyniki
odnotowano w ocenie badanych, ktorzy postrzegali KPO jako
pulapke - najwyzsze wyniki osiggneli w tym przypadku osoby
deklarujace poparcie dla Konfederacji oraz Zjednoczonej
Prawicy (p = 1.00) - wyniki te byly wyzsze anizeli te, ktére
zostaly osiagniete przez wyborcéw pozostatych partii (p <
.003). Najnizsze wyniki w tej skali osiggneli wyborcy Koalicji
Obywatelskiej, ktérych wynik okazal sie réwniez nizszy od tego,

raportowanego przez zwolennikéw Trzeciej Drogi (p = .002)
oraz Lewicy (p =.048).

W stosunku do motywacji wobec korzystania ze $rodkéw z
KPO zaobserwowano zblizony wzorzec wynikéw. Wyborcami,
ktérym najmniej zalezato na konsumowaniu $rodkéw z KPO
byly osoby deklarujace swoje poparcie dla Zjednoczonej
Prawicy oraz Konfederacji (p = 1.00). Ich wyniki byty istotnie
nizsze niz te osiggane przez wyborcodw pozostatych trzech
partii (p < .012). Wyniki osiagane przez osoby deklarujace
poparcie dla Koalicji Obywatelskiej, Lewicy oraz Trzeciej

TABELA 8.

Drogi - okazaly sie pod tym wzgledem bardzo zblizone (p >
455). Osoby deklarujace poparcie dla Zjednoczonej Prawicy
oraz Konfederacji mieli ponadto odczucie, ze Polska powinna
otrzymac wiecej srodkdw w ramach KPO, przede wszystkim
unikajac $rodkdw oferowanych w kredytach - osiagajac
nizsze wyniki niz wyborcy Koalicji Obywatelskiej, Lewicy
oraz Trzeciej Drogi (p < .004). Najnizsze wyniki w tej skali, z
kolei osiagneli wyborcy deklarujacy oddanie glosu na Koalicje
Obywatelska, ktérych wynik okazal sie zblizony do wyborcow
Lewicy (p = 1.00) ale nizszy od tego osiagganego przez wyborcow
Trzeciej Drogi (p =.007).

Statystyka (F) oraz istotno$é ANOVA w zakresie postaw i motywacjami wobec korzystania ze srodkéw

KPO ze wzgledu na preferencje polityczne

Postawa
Szansa
Putapka

Pragmatyzm

Motywacja
Konsumpcja
Obawa przed oceng

Roszczeniowosé

RYSUNEK 6.

F p n?
26.47 <.001 .33
30.03 <.001 .36

2.12 .080 04

F P n’

14.16 <.001 .21
1.35 254 03
25.48 <.001 33

Srednie wyniki na skali postaw wobec KPO w podziale ze wzgledu na poziom edukacji.
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RYSUNEK 7.

Srednie wyniki na skali motywacji wobec KPO w podziale ze wzgledu na poziom edukacji.
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OMOWIENIE WYNIKOW

Opisywany raport odnosit sie do réznych postaw i motywacji
zwigzanych z KPO wéréd dorostych obywateli Polski oraz
proéby zbadania, czy rézne aspekty cechy narcyzmu wigza sie z
tymi postawami i motywacjami. W tym celu, struktura raportu
zostata podzielona na trzy czeséci: 1) w pierwszej kolejno$ci
przeanalizowano zwiazki aspektéw narcyzmu z postawami
i motywacjami wobec KPO; w 2) cze$ci dokonano analizy
segmentacji, na podstawie ktérej wyrdzniono trzy grupy oséb o
r6znym deklarowanym poziomie wiedzy o KPO, zas w 3) cze$ci
przeanalizowano réznice w postawach i motywacjach wobec
KPO ze wzgledu na takie zmienne demograficzne jak pted,
poziom wyksztalcenia oraz preferencje polityczne.

W odniesieniu do cechy narcyzmu - odnotowano szereg
istotnych zwigzkéw, jednakze ich sita w okazata si¢ niewielka,
co mozna interpretowa¢ w taki sposéb, ze sprawy, ktdre
bezpo$rednio nie dotycza ich samych lub nie stwarzajg
mozliwosci do wzmocnienia obrazu siebie nie sg postrzegane
jako odpowiednio atrakcyjne (Grapsas i in., 2020; Rogoza i in.,
2022). Analiza korelacji oraz regresji wykazata, ze aspektem,
ktéory wigzal si¢ z postawami i motywacjami wobec KPO
byt narcyzm sprawczy. Aspekt ten jest ukierunkowany na
zdobywanie uwagi. Uwaga ta moze byé zdobywana jednak
w roézny sposob, niekoniecznie pozgdany przez innych.
Przykladowo, korelacja pomiedzy tym aspektem narcyzmu
a roszczeniowg postawg wobec KPO moze byé postrzegane
jako przejaw traktowania wlasnego narodu jako lepszego i
zastugujacego na wiecej niz inni (Golec de Zavala i in., 2009).
Narcyzm, ktéry charakteryzuje rowniez wybujala chociaz
niestabilna samoocena (Geukes et al., 2017) okazal si¢ réwniez
wigzaé z wyzszymi wynikami w zakresie postrzegania KPO jako
putapki oraz odczuwanym lekiem przed oceng ze strony innych.
Uzyskane relacje byly stabilne w analizie korelacji i regres;ji,
co moze wskazywaé na pewng role narcyzmy sprawczego w
wyjasnianiu postaw i lezacych u podloza motywacji, niemniej
jednak, ze wzgledu na fakt, ze wielko$¢ zaobserwowanych
efektow byla niska, co zaleca wstrzemiezliwos¢ w generalizacji
tych wnioskéw poza badang prébe.

Analiza segmentacji wylonita trzy réznorodne segmenty -
najliczniejsza grupe osdb, ktérazadeklarowataprzecietny poziom
wiedzy o KPO, liczng grupe osob, ktéra otwarcie przyznata do
braku jakiejkolwiek wiedzy o KPO oraz najmniej liczng grupe
os6b deklarujgca bardzo wysoki poziom wiedzy o KPO. Analiza
segmentacji jest przykladem analiz opartych na osobach (w
przeciwienstwie do analiz opartych na zmiennych; por. Wetzel
iin., 2016). W tego typu analizach, wskazane jest przebadanie
duzej ilosci oséb, w celu unikniecia sytuacji zaobserwowanej
w obecnym badaniu, w ktérej to wielko$¢ jednej z grup (ij.,

0s6b o bardzo wysokich wynikach) byta zbyt mata, aby wykry¢
umiarkowanie silne efekty. Majac na uwadze to ograniczenie,
przyszte badania powinny powtérzy¢ zaproponowang procedure
na wiekszej ilosci os6b badanych. Pomimo tego ograniczenia,
wyniki analizy segmentacji dostarczyly interesujacych
wnioskow. Co do zasady, posiadana wiedza o KPO wplywata na
postawy oraz motywacje — im mniejsza wiedza, tym bardziej
KPO bylo postrzegane jako szansa na rozwdj motywowana
checig konsumpcji dostepnych $rodkéw. Osoby te réwniez
charakteryzowaly sie¢ wysokim poziomem zaufania do KPO,
nie postrzegajac tego programu jako pulapki. Ze wzgledu
na niska liczebno$é proby oséb o bardzo wysokim poziomie
wiedzy, testy statystyczne nie wykryly rdznicy, pomiedzy
nimi a osobami o bardzo niskim poziomie, jednak zastane
dane pozwalaja przewidywadé, ze wyzszy poziom wiedzy moze
prowadzi¢ do wiekszej wstrzemiezliwosci. Przyszle badania,
w dodatku do proby odtworzenia zaraportowanych wynikow,
powinny opracowa¢ pomiar obiektywnej wiedzy o zatozeniach
KPO. Ograniczeniem biezacego projektu jest fakt, Zze odnosit
sie on wylacznie do deklarowanego poziomu wiedzy, ktdry
niekoniecznie musi odnalez¢ pokrycie w tym rzeczywistym.

W ostatniej czesci raportu skoncentrowana sie na zmiennych
demograficznych. W odniesieniu do ptci oséb bioracych udziat
w badaniu, wykazano, ze co do zasady - kobiety i mezczyzni
nie réznia sie w postawach wobec KPO. Réznice natomiast
uwidocznily sie w stosunku do lezacych u podloza motywacji.
Mezczyzni osiagneli wyzsze wyniki w zakresie konsumpcji
dostepnych srodkéw. Bardziej niz kobiety zgadzaja sie z tym,
ze skoro jakies$ srodki zostaly w jakich$ celach przeznaczone
- to tylko z tego powodu po prostu nalezy z nich korzystac.
Tymczasem, kobiety — okazaly sie odczuwac wiekszy niedosyt
niz mezezyzni. Wskazywatly one na fakt, ze Polacy, ze wzgledu
na swoje specjalne zastugi powinni otrzymac wiecej srodkow,
zas w przypadku braku spelnienia tego zadania - wrecz
odrzuci¢ obecne. Takg postawe mozna scharakteryzowac jako
roszczeniowo$¢ (Campbell i in., 2004), ktéra w meta-analizach
zwykle okazuje sie cecha bardziej typowa dla mezezyzn (Gijalva
i in., 2015). Dzielac badana probe ze wzgledu na posiadane
wyksztalcenie, odnotowano jedna rdznice o umiarkowanie
silnym efekcie — odnoszaca sie do pragmatycznej postawie
wobec KPO. Wérdd oséb o wyzszym wyksztalceniu (zwlaszcza
w przeciwienstwie do os6b o wyksztalceniu podstawowym),
znaczgco mniejszy byt odsetek oséb, ktére odczuwatly dysonans
zwigzany z akceptowaniem zatozen KPO przy jednoczesnym
wskazaniu, ze nalezy korzystaé¢ z tych $rodkéw. Osoby, o
podstawowych i $rednim poziomie wyksztalcenia z jednej
strony wykazywaty wigkszg niecheé, z drugiej za$ - zgadzaly
sig, ze te $rodki, skoro juz sg dostepne - nalezy wykorzystac.



W ostatniej czesci analiz pordwnano preferencje polityczne,
ktore udzielilty odpowiedzi na pytanie, czy KPO to szansa,
czy putapka, a prawidtowa odpowiedz zabrzmiata - to zalezy.
Jako szanse na rozwoj gospodarczy, zielong transformacje
czy mozliwos$cig realizacji wielkich inwestycji - KPO oceniali
najmocniej wyborcy deklarujacy poparcie dla Koalicji
Obywatelskiej oraz Lewicy. Wyborcy ci, réwniez najmniej
obawiali si¢ mozliwych negatywnych skutkéw pozyskania
pieniedzy z KPO (np. powstania wieloletnich dlugéw).
Jednoczesnie, wyborcy deklarujacy poparcie dla Zjednoczonej
Prawicy oraz Konfederacji, charakteryzowali si¢ zdecydowanie

wyzszym poziomem wstrzemiezliwosci w ocenie swojego
stosunku wobec pieniedzy z KPO. Dominowaly w$réd nich
bardziej negatywne emocje, ktére skutkowaty postrzeganiem
KPO jako zagrozenia niz jako szansy na rozwoj. Tymczasem,
wyborcy Trzeciej Drogi, réznili sie od obu stron, jednak wyniki
sugeruja, ze w ich oczach KPO nalezy postrzegaé¢ bardziej
jako szanse niz jako zagrozenie. Uzyskane wyniki wskazuja
na wyrazne spolaryzowanie opinii publicznej na podstawie
posiadanych preferencji politycznych - w zaleznosci, od
ktérych, KPO moze by¢ postrzegane jako szansa lub jako
putapka.
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